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+ OBJETIVOS

GENERALES:
Comprender la articulaciéon y el funcionamiento del derecho privado
nacional.
Entender la importancia de la dinamica contractual en las relaciones
civiles y comerciales
Interpretar los alcances de la aplicacion del derecho contractual y su
vinculacion con el ejercicio profesional

ESPECIFICOS:

Manejo y comprension de la tematica desarrollada.

Adquirir destreza y/o habilidades en le manejo de conceptos y del
lenguaije juridico

Vincular adecuadamente los conocimientos tedricos con las distintas
situaciones derivadas de la problematica juridica en la vida comercial de
los individuos y las organizaciones

Analizar casos especificos mediante la transferencia cognitiva de los
temas abordados

+ CONTENIDOS

PARTE GENERAL: TEORIA GENERAL DE LOS CONTRATOS

 UNIDAD I
Seccion 1

1.-La metodologia en materia de contratos. 2.- La "teoria general del
contrato" y la "teoria del acto o negocio juridico".3.- La definicion del
articulo 1.137. 4.- La funcién econdmica del contrato. 5.- Elementos del
contrato: esenciales, accidentales y naturales. 6.- Clasificacién de los
contratos desde el punto de vista juridico: A) Unilaterales y bilaterales. B)
Plurilaterales. C) Onerosos y gratuitos. D) Consensuales y reales. E)
Tipicos y atipicos. F) Conmutativos y aleatorios. G) Formales y no

2




UNIVERSIDAD
DE CONGRESO

formales. H) Principales y accesorios. |) De disposicion y de
administracion. J) Constitutivos y declarativos. K) Directos, indirectos y
fiduciarios. L) Regulares e irregulares. M) De ejecucion inmediata y de
ejecucion diferida. N) De ejecucion instantanea y de tracto sucesivo. 7.-
Clasificacion de los contratos de acuerdo con sus funciones economicas y
sociales.

Seccion Il

1.- Ubicacion del contrato en una teoria general del derecho. 2.- El contrato
como fuente de obligaciones. 3.- El contrato y los derechos reales. 4.- El
contrato y los derechos personalisimos o de la personalidad. 5.- El contrato
y los actos juridicos familiares. 6.- El contrato y los derechos hereditarios.
7.- Contrato, convencion, pacto: caracterizacion de estos vocablos en el
derecho romano y su posterior evolucion. 8.- Contrato y acuerdo. Acto
colectivo, complejo y colegial.

« UNIDAD II
Seccion 1

1.-Formacion del contrato. 2.- Modos de manifestacion negocial: directa,
indirecta y presumida por ley. 3.- El silencio como manifestacion de la
voluntad. 4.- El consentimiento. 5.- La gestacion del consentimiento: A) La
carta de intencion. B) La invitacidn a ofertar. C) La minuta. 6.- La oferta o
propuesta contractual. La oferta al publico. Especies de oferta.
Obligatoriedad de la oferta. Caducidad de la oferta. 7.- La aceptacion.
Concepto. Modalidades. Obligatoriedad . 8.- Consentimiento entre
presentes. 9.- Contrato por teléfono. 10.- Consentimiento entre ausentes.
Por correspondencia epistolar: teorias. Por telegrama.

Seccion Il

1.- El contenido de los contratos. Contratos previos a otro futuro o
definitivo. 2.- El contrato de promesa. 3.- El contrato de opcién. 4.- El
contrato de prelacién. 5.- El contrato reglamentario. 6.- El contrato
normativo.
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Seccion 111

1.-Modalidades en la formacion del consentimiento. 2.- El contrato por
adhesion. Ubicacién. Concepto. Naturaleza juridica. Su razon de ser.
Inconvenientes. 3.- El contrato colectivo.4.- El contrato por concurso.

Seccion 1V

1.- Vicios del consentimiento. 2.- Ignorancia y error. 3.- Dolo. 4.- Violencia.
5.- Temor reverencial. 6.- Estado de necesidad. 7.- La lesion subjetiva-
objetiva. Concepto. Antecedentes. Elementos.

« UNIDAD lil
Seccion 1

1.-Capacidad para contratar. Principios generales. 2.- Metodologia. 3.-
Capacidad juridica y capacidad de obrar. 4.- Legitimacion para contratar.
5.- Incapacidades enumeradas en el art. 1.160 del Cdédigo Civil. Los
religiosos profesos. Los comerciantes fallidos. Los inhabilitados del art. 152
bis. 6.- Capacidad para los pequehnos contratos. 7.- Nulidad por
incapacidad. A quien corresponde la accion. Efectos de la nulidad.

Seccion Il

1.- El objeto del contrato. 2.- llicitud del objeto. 3.- Posibilidad. 4.-
Patrimonialidad.

« UNIDAD IV
Seccion I

1.- La causa del contrato. Concepto. 2.- Causa del acto juridico y de la
obligacién. 3.- Diferencia con los restantes elementos del contrato. 4.-
Evolucion del concepto. La concepcion clasica. El anticausalismo. El
neocausalismo: la tesis subjetiva, la tesis objetiva, la dualista. 5.- La causa
en la doctrina nacional. 6.- Presunciéon de la existencia de causa. 7.-
Contrato con causa falsa. 8.- Contrato con causa ilicita.-
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Seccion Il

1.- La forma del contrato. Concepto. 2.- Contratos formales y no formales.
3.- La conversion del negocio juridico. 4.- El instrumento como concepto
autonomo. 5.- Formalidad del doble ejemplar.

6.- Clasificacion de los contratos formales: " ad solemnitatem" absolutos y
relativos y "ad probationem". 7.- Contratos que deben celebrarse en
escritura publica. 8.- Las obligacidon de hacer escritura publica: articulo
1.185 del Codigo Civil.

Seccion 111

1.- La prueba del contrato. Concepto. 2.- Metodologia. 3.- Medios
probatorios. Instrumentos publicos. Documentos privados. Cartas Misivas.
Confesion de parte. Juramento judicial. Presunciones legales o judiciales.
Testigos. Otros medios probatorios. 4.- Prueba de los contratos formales.
5.- Conflicto de pruebas: instrumento publico e instrumento privado.

Seccion 1V

1.- la interpretacidn de los contratos. 2.- Criterio del Codigo Civil. La buena
fe contractual. 3.- Las reglas del Codigo de Comercio: interpretacion
filologica, contextual, subjetiva, ficticia, conservadora, a favor del deudor.
4.- La clasificacion del contrato. 5.- La integracion del contrato.

« UNIDAD YV
Seccion 1

1.- Efectos de los contratos. Introduccion. 2.- La autonomia de la voluntad.
3.- La fuerza vinculatoria del contrato. Sus fundamentos 4.- Efectos del
contrato en el derecho contemporaneo. 5.- El dirigismo contractual: la
llamada crisis del contrato.

Seccion 11

1.- Efectos con relacidon a las personas: Las partes. 2.- Los herederos o
sucesores universales. 3.- Los sucesores particulares o a titulo singular. 4.-
Los acreedores de las partes. 5.- Los verdaderos terceros "penitus
extranei". 6.- Efectos con relacion a terceros: Contratos a favor de tercero.
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concepto. Efectos. Naturaleza juridica del derecho en favor de tercero. La
aceptacion por el tercero. Relaciones entre el tercero y el promitente: El
articulo 504 y los casos particulares. Contratos a cargo de tercero. 8.- La
cesion del contrato.

Seccion 111

1.- Revisidn de los contratos. El volver a ver. 2.- Fundamentos de la
revision contractual. 3.- La teoria de la imprevision. Antecedentes. Ambito
de actuaciéon. Requisitos. Efectos. La clausula de exclusion.

Seccion 1V

1.- Extincion de los contratos. Nocion. 2.- Comparacion con el
cumplimiento del contrato y con la nulidad, la prescripcion y la caducidad.
3.- Diversas causales de extincion. Terminologia del Codigo Civil. Su
critica. 4.- Rescision. Concepto. El distracto o mutuo disenso. Efectos. La
llamada rescision unilateral. 5.- Revocacion. Concepto. Casos de
aplicacion. Efectos. 6.- Resolucion. Concepto. casos de aplicacion.
Efectos.

« UNIDAD VI
Seccion 1

1.- La excepcion de incumplimiento contractual. Nocidn. Fundamento.
Naturaleza juridica. Requisitos. Efectos.

Seccion Il

1.- El pacto comisorio: Nocion. Fundamentos. Naturaleza Juridica. Ambito
de actuacion. Requisitos para su ejercicio. Especie: expreso e implicito o
tacito. El "jus variandi".

Seccion 111

1.- La senfa, sefial o arras. Nocion. Especies: confirmatoria o penitencial.
Las arras penitenciales en el Codigo Civil. Las arras confirmatorias en el
Codigo de Comercio. El arrepentimiento. La clausula como "sefia y a
cuenta de precio".
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Seccion IV

1.- La responsabilidad por eviccién y vicios redhibitorios. Saneamiento. 2.-
Eviccidn: Concepto. Campo de aplicacion. Modificaciones. Requisitos: A)
Privacion o turbacion del derecho. B) Causa anterior o contemporanea. C)
Sentencia judicial. Entre quienes existe la responsabilidad. Obligaciones
del enajenante. A) No turbar al adquirente. B) Defensa en juicio-citacion de
eviccion. C) Indemnizar los gastos y perjuicios. Cesacidn de la
responsabilidad: Diversas causas. 3.- Vicios redhibitorios. Concepto.
Campo de aplicacién. Modificaciones. Requisitos: A) Defecto oculto. B)
Grave. C) Existente al tiempo de la adquisicién. Efectos de los vicios
redhibitorios.

CONTRATOS PARTICULARES

- UNIDAD VI

Seccion I

COMPRAVENTA: Concepto vy caracteres. Efecto Obligacional.
Comparacién con otros contratos. 2.- Capacidad. Prohibiciones. 3.-
Consentimiento. Las llamadas ventas forzosas. Su naturaleza juridica. 4.-
Forma y Prueba. 5.- Elementos particulares de la compraventa: La cosa
vendida: requisitos. Venta de cosa ajena: problema que plantea entre
partes y con respecto al duefio. Cosa ajena: diversos casos. Modalidades
en la venta de inmuebles y muebles. 6.- Venta de inmuebles por
mensualidades: su régimen. 7.- El precio: requisitos. El precio vil y la lesion

Seccion 11

1.- Obligaciones del vendedor: A) Conservacion y entrega de la cosa. B)
Recepciéon del precio. C) Responsabilidad por eviccion: total y parcial.
Ventas Judiciales. D) Responsabilidad por vicios redhibitorios. Opcién del
comprador. 2.- Obligaciones del comprador: A) Pago del precio. B)
Recepcion de la cosa.

Seccion 111

1.- Clausulas especiales: Compraventa condicional: Suspensiva y
resolutoria. Clausula de arrepentimiento. Venta a satisfaccion del
comprador. Con pacto de retroventa y de reventa: el pacto de retroventa y
la usura. Pacto de mejor comprador. Pacto de preferencia. 2.- La venta con
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reserva de dominio. 3.- Venta en comision. 4.- Otras clausulas usuales.

Seccion IV
1.- El boleto de compraventa: Concepto. Naturaleza Juridica. 2.- Efectos:
concurso o quiebra del vendedor. El Boleto y la posesion legitima.

Seccion V

1.- PERMUTA. Concepto y caracteres. 2.- Afinidad con las compraventa y
las donaciones mutuas. 3.- Derechos y obligaciones de los permutantes.
Garantia de eviccion.

« UNIDAD Vil

Seccion 1

1.- CESION DE DERECHOS: Extension del concepto. 2.- Cesién de
créditos: nocion y caracteres. 3.- Metodologia. 4.- Comparacion con la
novacion y con la subrogacién. 5.- Capacidad. 6.- Forma y prueba.

Seccion 11
1.- Objeto de la cesion de derechos. Derechos que no pueden cederse:
enumeracion y fundamentos. 2.- Cesion de derechos hereditarios. Nocion.
Naturaleza juridica. Forma y prueba. Efectos entre partes y frente a
terceros.

Seccion 11l

1.-Efectos de la cesion de crédito entre partes. Transmision del derecho
cedido. 2.- Obligaciones del cesionario: responsabilidad por evicciéon. 3.-
Efecto de la cesion frente a terceros. Concepto de terceros. Notificaciones:
efectos y forma. 4.- Conflictos: entre cesionarios; entre cesionarios y los
embargantes. 5.- Cesion de deuda. Concepto. Especies. Efectos.

 UNIDAD IX
Seccion I
1.- LOCACION DE COSAS. Conceptoy caracteres. 2.- Comparacion con
otros contratos: comodato, depdsito en cajas de seguridad, etc.. 3.-
Naturaleza del derecho del locatario.
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Seccion 11

1.- Elementos del contrato de locacion de cosas: Consentimiento. Capacidad: acto
de administracion o de disposicion. Administradores. 2.- Forma y prueba. 3.- La
cosa locada: requisitos. Inmuebles urbanos y rurales. 4.- El precio: condiciones. 5.-
Duracion del contrato. Plazos minimos. Plazos maximos. Fundamentos y
excepciones.

Seccion 111

1.- Obligaciones del locador: A) Entrega de la cosa. B) Mantencion de la cosa en
buen estado. C) Responsabilidad por eviccion y vicios redhibitorios. D) Pago de
mejoras: concepto de mejora. Especies. Determinacion del valor. E) Pago de las
cargas y contribuciones.

Seccion IV

1.- Obligaciones del locatario: A) Pago del precio. Acciones que la acuerda la
negativa del locador. B) Uso conforme a derecho. C) Conservacion en buen estado.
D) Restitucion de la cosa.

Seccion V

1.- Cesion de la locacién: Nocion. 2.- Especies: con o sin liberaciéon del
cedente. 3.- Efectos entre partes y frente al cedido. 4.- Sublocacion:
Nocion. Diferencias con la Cesién. Efectos. 5.- Admisibilidad de la cesion y
de la sublocacion.

Seccion VI

1.- Conclusién de la locacion: Causales enumeradas en el Cadigo.
Causales no enumeradas. 2.- Consecuencias de la conclusion. El juicio de
desalojo. 3.- La tacita reconduccion: Nocion y aplicacion.

« UNIDAD X

Seccion 1

1.- LOCACION DE SERVICIOS. Concepto y caracteres. 2.- Comparacion
con otros contratos. 3.- Forma y prueba. 4.- Derechos y obligaciones del
locador y del locatario. 5.- Conclusion del contrato. 6.- Prestaciones de
servicios no regidas por el Cédigo Civil.

Seccion Il
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+ BIBLIOGRAFIA

Parte General

Contratos. Jorge Mosset Iturraspe
Manual de Contratos. Atilio A. Alterini

Parte Especial

Manual de Contratos. Guillermo Borda
Contratos Parte Especial. Tomo |y Il. Ricardo Luis Lorenzetti
Contratos Civiles y Comerciales. Garrido - Zago

+ REGULARIDAD
Asistencia (75% minimo)

Trabajos Practicos

+ EVALUACION Y PROMOCION

Evaluaciones Parciales

- Dos (2) y un (1) recuperatorio.

- Los alumnos deben aprobar como minimo dos (2) de las dos (3) instancias para

mantener su regularidad y acceder al examen final.
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=  Promocion Indirecta

Asistencia:75% minimo
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Trabajos Practicos Formales: exigencia de aprobar el 100%

Parciales: exigencia de aprobar el 100% (con una posibilidad de recuperatorio).

*

* -

Examen Final

GRILLA DE CALIFICACION PARA LOS PARCIALES

0
20
40

60
66
72
78
84
90
96

19
39
59

65
7
77
83
89
95
100

1 (uno)
2 (dos)
3 (tres)

4 (cuatro)

5 (cinco)

6 (seis)

7 (siete)

8 (ocho)

9 (nueve)
10 (diez)

<

DESAPROBADOS

APROBADOS

.

METODOLOGIA PARA EL EXAMEN FINAL (CARRERA DE ABOGACIA)

PROMEDIO PARCIALES-EXAMEN FINAL
ded4a 7 (65 A 83)-Final. Programa abierto

Mas de7a 9 (84 a 95)-Global. Programa Reducido

Mas de 9 a 10 (95 a 100)-Monografia escrita y coloquio
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