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» OBJETIVOS
Consignar los logros que se espera que alcancen los alumnos durante el cursado y al finalizarlo

1.- CONOCER la instrumentacion de los negocios en el Comercio Internacional y
su materializacién conforme a las técnicas cambiarias en vigencia, emanadas de la
Autoridad monetaria del pais.

2.- CAPACITARSE para discernir situaciones y problemas que deber enfrentar por la
creacion y conformacion de nuevos bloques econémicos internacionales.

3.- CONOCER toda la reglamentacion financiera y crediticia del Comercio Exterior para
que le permita desarrollarse en su ambito profesional.

4.- OBTENER la formacién moral necesaria que le permita desempefarse tanto en la
actividad publica como privada, con un sentido trascendente.

5.- ADQUIRIR poder de evaluacion para el discernimiento y decisiéon en la eleccion de
las distintas condiciones de compraventa y medios de pago a utilizar.

> CONTENIDOS

UNIDAD |
| - EIl Comercio Exterior y la Compra - Venta Internacional.

1- Introduccién en la materia
- Origen y Evolucién del Comercio Exterior
- La Compra Venta maritima
- La Primera funcién de los bancos.
- Financiacion.
- El pago mediante aceptacion bancaria
- El moderno Crédito Documentario.
2- Introduccién al Comercio Internacional
- Conceptos generales. Definiciones.
- Puntos de vista de la economia internacional.
- Transacciones Econdmicas.

3- Camara de Comercio Internacional
- Actividades. Antecedentes. Funciones.
- Brochures mas utilizados y/o difundidas




4- Contrato de Compra-Venta.
- Definicion
- Partes intervinientes.
- Tipos de acuerdo o arreglos comerciales.

5- Disposiciones sobre Términos Comerciales(Incoterms).
- Antecedentes.
- Interpretacion. Costumbres.
- El propdsito y las nuevas técnicas.
- Clausulas de Precio.
a) Clasificacion en categorias.
b) Principales Clausulas en las categorias.
- Lugar de despacho a plaza de la mercaderia.
- Obligaciones y Derechos del Comprador y Vendedor.

UNIDAD II
Il - Medios e Instrumentos de Cobro y Pago de la Operaciones Internacionales.
1 — Medios de Pago.
a) Cuentas abiertas.

b) Cobranzas Clasificaciéon: Simple, Documentada. A la vista, A plazo. Momentos
Aceptacion/Pago). Sin Aval, Con Aval. Sin Prenda, Con Prenda. Sin protesto,
Con Protesto.

c) Ordenes de Pago (transferencias). Partes que intervienen: Ordenante. Banco
emisor o remitente. Banco corresponsal o pagador. Beneficiario. Forma
de reembolsar al Banco Pagador. Momentos de la operacién: Emision,
Notificacion, Liquidacion. Obligatoriedad de utilizaciéon y devolucion de O. P.
Clasificacion: Simple, Condicionada, Documentaria. Intransferible, Transferible
o Asignable. Revocable, Irrevocable. Divisible, Indivisible. Anticipada, A
posteriori.

d) Cartas de Crédito y Créditos Documentarios. Definicion y Partes que
intervienen:Tomador u ordenante. Beneficiario. Bancos: Abridor o Emisor,
Corresponsal o Pagador, Reembolsador, Notificador, Pagador o Acreditante,
Negociador. Clases, Modalidades: Aéreo, Telegréfico, - Irrevocable, Revocable
-Confirmado, No Confirmado. - Intransferible, Transferible - Rotativo. —
Restringido, No Restringido — Divisible, Indivisible. - A la vista, De pago
Diferido - Clausula Roja, Clausula Verde — Negociable, - Back to Back, -
Subsidiario, Doméstico.

- Diferencias entre Bancos Negociador y Pagador

- Elementos de un Crédito Documentario

- Momento de la Apertura de un Crédito Documentario
- Créditos STAND BY




UNIDAD Il
lll - Documentacién Financiera y Comercial. Su necesidad y utilizacion

a) Instancias de los Medios de Pago:
Aviso; Notificacidn; Envio de Documentos; Negociacion; Aceptacion.

b) Medios de pago
Letras de Cambio y su aplicacion en Cartas de Crédito. Partes intervinientes.
Librador, Aceptante, Beneficiario. Desarrollo de cada etapa: Emision (libramiento);
Aceptacioén, Pago. Revision de la documentacion de embarque efectuada segun criterio
bancario. Discrepancias mas comunes. Tipos de discrepancias. Evaluacién de los
riesgos y posibles soluciones.

c) Transferibilidad de una Carta de Crédito. Posibles dificultades que pueden
originarse. Sustitucion de Facturas y Letras. Negociaciones Bajo Reserva o
Garantia. Envio de Documentos a conformidad. Pedido de conformidad telegrafica
al Banco Emisor. Discriminacion de los casos en que cada una es ventajosa o
desaconsejable. Tramite practico de negociacion en la plaza, restricciones a otros
bancos. Consideraciones sobre costos. Publicacion 500 de la CCI.-

d) Documentos de embarque en operaciones comerciales internacionales
usualmente exigidos por las Cartas de Crédito. Facturas Comerciales, elementos
que contienen, diferentes formas: simples, firmadas, visadas. Facturas pro-forma.
Concepto. Descripcidon de las mercaderias y de los términos de venta, aplicaciéon de
los Incoterms Revisién 2000, y sus modificaciones. Documentos representativos del
contrato de transporte propiamente dicho y de la mercaderia en si
Conocimiento de embarque maritimo. Elementos que contiene; partes que intervienen,
formas de emisidn; negociabilidad: conocimiento de embarque no negociable
Sea Waybill. Descripcion y condiciones de la carga y el transporte. Concepto de
documentos "limpio", observaciones mas comunes. Relaciones entre la fecha de
embarque y la expiracion del crédito. Contrato de fletamento, "Charter Party". Nota de
consignacion aérea(guia aérea). Comentarios. Cartas de porte terrestres (ferroviarias,
rodoviarias).

e) Otros Documentos: descripcion de los mas usuales. Certificados de: Calidad;
Sanidad; Peso; Origen; de Analisis; Embalaje; Romaneo. De confianza -Trust Receipt;
de buena ejecucion "Performance Bond"; de depdsito "Warrant", su aplicacion en
créditos con clausula de autofinanciamiento (Cl. Verde/Roja).

UNIDAD IV
IV — Analisis comercial de los Medios de Pago

Lineas de Crédito; Corresponsalias; Limites de Crédito. Riesgo Pais. Convenios de
Créditos Reciprocos

Ventajas y Riesgos en la utilizacion de los medios de pago: Del Importador, del
Exportador, del Banco Emisor, del Banco Corresponsal

Prefinanciacion de Exportaciones; Financiacién de Exportaciones; Fuentes de
Recursos




UNIDAD V
V — Régimen del Convenio de Pagos y Créditos reciprocos

Mecanismos

Funcionamiento Operativo

Origen y Procedencia de las Mercaderias
Financiamiento a través de los Convenios

UNIDAD VI
VI - Seguro de Crédito a la Exportacion

Definicién conceptual, Origen, Tipos de riesgos que cubre

Seguros de Riesgos Extraordinarios

Seguros de Riesgos Ordinarios

Relacion de los Seguros de Crédito a la Exportacion y los Regimenes de
Financiamiento Externo.

UNIDAD ViII
VIl — Estimulos a la exportacion

Draw Back: Normas especificas. Tramitacion del beneficio Reintegros impositivos.
Marco normativo. Tramitacion del beneficio

IVA: Norma Legal. Tramitacién del beneficio

Admision Temporaria: Norma Legal. Objeto, Funcionamiento.

UNIDAD Vil
VIl - Mercado de Cambio en la Republica Argentina

Técnicas cambiarias. Definicion. Mercado de Cambio. Divisas: Definicion.
Clasificacion: Fuertes, Débiles, Genuinas, Bilaterales o de Convenio.

Los Tipos de cambio: Flexible, Fijo, Flotacion Sucia. Tipos de Mercado

de Cambio: Libre. Oficial. Mixto. Paralelo. Unico. Diferencial.

Rueda de Operaciones. Operaciones de Contado: Valor Hoy; Valor Normal;
Operaciones a Término: Pase Activo. Pase Pasivo. Arbitraje. Técnica Operativa
La concertacion, Liquidacion, Acreditacion .

UNIDAD IX

Banco Central de la Republica Argentina

Concepto de "Banco Central". Su funcién econdmica: El mantenimiento de la
reserva. El monopolio de la emision de moneda. La regulacion del crédito y la
moneda: a)Redescuento, b) Efectivo minimo ¢) Operaciones de mercado abierto.
Su funcién juridica: a) Regulacion del crédito b) Agente financiero del estado c) El
control de cambios.
Moneda: Ley 23928. Introduccién. Control de Cambios: Régimen actual. Mercado
de Cambios, partes que intervienen. Com. "A" 1583 y "A" 1589.




UNIDAD X

Derecho Comparado
La Reserva Federal: su estructura. Los bancos de |la Reserva Federal. El Comité
de Mercado Abierto. El Bundesbank Aleman. EI Banco Central de Japon, su
sistema bancario.

UNIDAD XI

Underwriting
Concepto y definicion. Metodologia de la operacion. El régimen de las obligaciones
Negociables. El banco como emisor y colocador de obligaciones negociables.

UNIDAD XIli

Franchising (Franquicia)
Nocién, Terminologia, Funcion. Origen y Desarrollo. Contrato de colaboracion
Comercial. Como estrategia de "diversificaciéon" o de "marketing". Clasificacién: a)
De producto y marca registrada, b) de Negocio llave en mano o paquete. Clases:
a) de Servicio, b) de Distribucion. Rasgos caracteristicos. Elementos del Contrato
de Franchising. Obligaciones.

UNIDAD Xl

Leasing
Concepto. Descripcidn de la operacion. Objeto. Aspectos contables y fiscales. La
compraventa financiada y el Leasing. Analisis impositivo. Modalidades del Leasing.
El Leasing financiero y el concurso preventivo del usuario. Quiebra del usuario
cliente.

UNIDAD XIV

Factoring
Concepto y tipos. El Factoring y la actividad de Comercio Exterior. Diferencias
entre el Factoring y el contrato de descuento. El Contrato de Factoring y la Factura
conformada. El problema de la transmision de la deuda.

UNIDAD XV
Ley 6893/01

Ley 6893/01, reguladora del ejercicio de la profesion del Licenciado en comercio
exterior

> ESTRATEGIAS METODOLOGICAS

Los alumnos realizaran un analisis critico de la variabilidad de toda la informacion
econdmica y financiera que reciban tanto de la Catedra, como de los medios
especializados y ademas de toda aquella informacion que cada alumno por propia
iniciativa aporte al curso.




Se incentivara al alumno, para que a través de la aplicacion practica de los
conocimientos técnicos que reciba, evalue las distintas posibilidades y elija entre las
mas convenientes.

» RECURSOS DIDACTICOS

Utilizacion de filminas para el dictado de las clases.
Utilizacion de la documentacién pertinente en los trabajos practicos

> BIBLIOGRAFIA

BOLILLA |

OLARRA JIMENEZ, Rafael, "Manual de Crédito Documentario"
LEDESMA Carlos, "Principios del Comercio Internacional" 42 Edic.
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA 1l

LEDESMA Carlos, "Principios del Comercio Internacional" 42 Edic.

REGLAS Y USOS UNIFORMES para los Créditos Documentarios. Brochure 500
REGLAS Y USOS UNIFORMES para las Cobranzas. Brochure 522.

SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional’

BOLILLA 1

LEDESMA Carlos, "Principios del Comercio Internacional" 42 Edic.

REGLAS Y USOS UNIFORMES para los Créditos Documentarios. Brochure 500
REGLAS Y USOS UNIFORMES para las Cobranzas. Brochure 522.

SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional’

BOLILLA IV
BANCO CENTRAL, Normas y Comunicaciones
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA V
Normativa especifica de ALADI, Convenio de Pagos y Créditos reciprocos.
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional’

BOLILLA VI

LEDESMA Carlos, "Principios del Comercio Internacional" 42 Edic.

Cia. Argentina de Seguros de Crédito a la Exportacion S.A. Folleto "SEGURO DE
CREDITO A LA EXPORTACION"

SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional’

BOLILLA VII

LEDESMA Carlos, "Principios del Comercio Internacional" 42 Edic.
ADMINISTRACION NACIONAL DE ADUANAS, Normas y Decretos
DIRECCION GENERAL IMPOSITIVA, Resoluciones.

SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional’




BOLILLA VI

LEDESMA Carlos, "Principios del Comercio Internacional" 42 Edic.
BANCO CENTRAL, Normas y Comunicaciones

SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA IX

BENELBAZ Héctor, “Sistema Bancario Moderno” Edit. Depalma 1994

RODRIGUEZ Alfredo C., “Técnicas y Organizacion Bancaria” Edit. Macchi 1993

SHAW Carlos B. VILLEGAS Eduardo, “Manual para Operaciones Bancarias y
Financieras”

MILLER Roger Le Roy, PULSINELLI Robert, “Moneda y Banca”

Ley 24144 — BCRA. Carta organica, Régimen general. Decr. 1860/92 y 1887/92
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA X
BENELBAZ Héctor, “Sistema Bancario Moderno” Edit. Depalma 1994
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA Xl
Contratos Comerciales Modernos - Juan M. Farina. Edit. Astrea. 1993
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA XIlI
Contratos Comerciales Modernos - Juan M. Farina. Edit. Astrea. 1993
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA XIliI
Contratos Comerciales Modernos - Juan M. Farina. Edit. Astrea. 1993
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

BOLILLA XVI
Contratos Comerciales Modernos - Juan M. Farina. Edit. Astrea. 1993
SBRIGLIO Ernesto, “El Comercio Internacional”

* Bibliografia Complementaria
Ley 22415. Cédigo Aduanero

> REGULARIDAD

= Asistencia (75% minimo)




* Trabajos Practicos

- Formales (con calificacion explicita. Hasta cuatro (4) y con exigencia de
aprobar el 100%.

- Informales (todos los que se estimen necesarios)

= Evaluaciones Parciales

- Con calificacién explicita. Hasta dos (2) y un (1) recuperatorio.

- Los alumnos deben aprobar como minimo dos (2) de las tres (3) instancias
para mantener su regularidad y acceder al examen final o a la promocion
directa.

- Excepcionalmente y con expresa autorizacién de la Direccién de Desarrollo
Académico para los alumnos que no aprueben cada una de estas instancias,
podra haber un recuperatorio global que cada catedra programara para la
semana inmediata posterior a la finalizacion de clases.

> EVALUACION Y PROMOCION

= Promocion Indirecta

> CRONOGRAMA

= Desarrollo de cada Unidad por clase

N° 1

1- Introduccién en la materia: Origen y Evolucion del Comercio Exterior. - La Compra
Venta maritima. - La Primera funcion de los bancos. - Financiacion. - El pago mediante
aceptacion bancaria. - EI moderno Crédito Documentario.

2- Introduccién al Comercio Internacional: Conceptos generales. Definiciones.
Puntos de vista de la economia internacional. Transacciones Econémicas.

3- Camara de Comercio Internacional: Actividades. Antecedentes. Funciones.
Brochures mas utilizados y/o difundidas

4- Contrato de Compra-Venta. Definicion. Partes intervinientes. Tipos de acuerdo o
arreglos comerciales.

5- Disposiciones s/Términos Comerciales(Incoterms). Antecedentes. Interpretacion.
Costumbres.
El propdsito y las nuevas técnicas. Clausulas de Precio. a) Clasificacion en
categorias.
b) Principales Clausulas en las categorias. Lugar de despacho a plaza de la
mercaderia.
Obligaciones y Derechos del Comprador y Vendedor.




N° 2
1 — Medios de Pago.
a) Cuentas abiertas.
b) Cobranzas
Clasificacion: Simple, Documentada. A la vista, A plazo (2 Mom. Acept/Pago).
Sin Aval, Con Aval. Sin Prenda, Con Prenda. Sin protesto, Con Protesto.
c) Ordenes de Pago (transferencias)

Partes que intervienen: Ordenante. Banco emisor o remitente. Banco
corresponsal o pagador. Beneficiario. Forma de reembolsar al Banco Pagador.
Momentos de la operacidn: Emision, Notificacién, Liquidacion. Obligatoriedad de
utilizacién y devolucion de O.P..

Clasificacion: Simple, Condicionada, Documentaria. Intransferible, Transferible
o Asignable. Revocable, Irrevocable. Divisible, Indivisible. Anticipada, A posteriori.

N°3
Cartas de Crédito y Créditos Documentarios

Definiciones y Partes que intervienen: Tomador u ordenante. Beneficiario
Bancos: Abridor o Emisor, Corresponsal o Pagador, Reembolsador, Notificador,
Pagador o Acreditante, Negociador.

Clases, Modalidades: Aéreo, Telegrafico, - Irrevocable, Revocable —

Confirmado, No Confirmado. - Intransferible, Transferible - Rotativo. - Restringido,
No Restringido - Divisible, Indivisible. - A la vista, De pago Diferido - Clausula Roja,
Clausula Verde - Negociable, - Back to Back, - Subsidiario, Doméstico.

N° 4
- Diferencias entre Bancos Negociador y Pagador
- Elementos de un Crédito Documentario
- Momento de la Apertura de un Crédito Documentario
- Créditos STAND BY
N°5

a) Instancias de los Medios de Pago:
Aviso; Notificacidn; Envio de Documentos; Negociacion; Aceptacion.
b) Medios de pago
Letras de Cambio y su aplicacion en Cartas de Crédito. Partes intervinientes.

Librador, Aceptante, Beneficiario. Desarrollo de cada etapa: Emisiéon(libramiento);
Aceptacién, Pago. Revision de la documentacién de embarque efectuada
segun criterio bancario. Discrepancias mas comunes. Tipos de discrepancias.
Evaluacion de los riesgos y posibles soluciones.

c) Transferibilidad de una Carta de Crédito. Posibles dificultades que pueden
originarse. Sustitucion de Facturas y Letras. Negociaciones Bajo Reserva o
Garantia. Envio de Documentos a conformidad. Pedido de conformidad telegrafica
al Banco Emisor. Discriminacion de los casos en que cada una es ventajosa o
desaconsejable. Tramite practico de negociacion en la plaza, restricciones a otros
bancos. Consideraciones sobre costos. Publicacién 500 de la CCl.-

N° 6

Documentos de embarque en operaciones comerciales internacionales
usualmente exigidos por las Cartas de Crédito. Facturas Comerciales, elementos
que contienen, diferentes formas: simples, firmadas, visadas. Facturas pro-forma.
Concepto. Descripcion de las mercaderias y de los términos de venta, aplicacion de
los Incoterms Revision 1990, y sus modificaciones. Documentos representativos del




contrato de transporte propiamente dicho y de la mercaderia en si

Conocimiento de embarque maritimo. Elementos que contiene; partes que intervienen,
formas de emisidn; negociabilidad: conocimiento de embarque no negociable
Sea Waybill. Descripcion y condiciones de la carga y el transporte. Concepto de
documentos "limpio", observaciones mas comunes. Relaciones entre la fecha de
embarque y la expiracion del crédito. Contrato de fletamento, "Charter Party". Nota de
consignaciéon aérea(guia aérea). Comentarios. Cartas de porte terrestres (ferroviarias,
rodoviarias).

Otros Documentos: descripcion de los mas usuales. Certificados de: Calidad;
Sanidad; Peso; Origen; de Analisis; Embalaje; Romaneo. De confianza -Trust Receipt;
de buena ejecucion "Performance Bond"; de depdsito "Warrant", su aplicacién en
créditos con clausula de autofinanciamiento (Cl. Verde/Roja).

N°7
Lineas de Crédito; Corresponsalias; Limites de Crédito. Riesgo Pais. Convenios de
Créditos Reciprocos. Ventajas y Riesgos en la utilizacion de los medios de pago:
Del Importador, del Exportador, del Banco Emisor, del Banco Corresponsal

N° 8
Prefinanciacion de Exportaciones; Financiaciéon de Exportaciones; Fuentes de
Recursos.

N°9
Régimen del Convenio de Pagos y Créditos reciprocos. Mecanismos
Funcionamiento Operativo. Origen y Procedencia de las Mercaderias
Financiamiento a través de los Convenios

N°10
Seguro de Crédito a la Exportacién. Definicién conceptual, Origen, Tipos de
riesgos que cubre. Seguros de Riesgos Extraordinarios. Seguros de Riesgos
Ordinarios. Relacion de los Seguros de Crédito a la Exportacién y los Regimenes
de Financiamiento externo.

N° 11 PRIMER PARCIAL

N° 12
Estimulos a la exportacion. Draw Back: Normas especificas. Tramitacion del
beneficio Reintegros impositivos. Marco normativo. Tramitacion del beneficio
IVA: Norma Legal. Tramitacion del beneficio
Admisién Temporaria: Norma Legal. Objeto, Funcionamiento.

N° 13
Mercado de Cambio en la Republica Argentina. Técnicas cambiarias. Definicion.
Mercado de Cambio. Divisas: Definicion. Clasificacion: Fuertes, Débiles,
Genuinas, Bilaterales o de Convenio.
Los Tipos de cambio: Flexible, Fijo, Flotacion Sucia.
Tipos de Mercado de Cambio: Libre. Oficial. Mixto. Paralelo. Unico. Diferencial.
Rueda de Operaciones. Operaciones de Contado: Valor Hoy; Valor Normal;
Operaciones a Término: Pase Activo. Pase Pasivo. El Arbitraje. Técnica
Operativa: La concertacion, Liquidacion, Acreditacion.

N° 14
Concepto de "Banco Central". Su funcién econémica: El mantenimiento de la




Reserva. El monopolio de la emisién de moneda. La regulacién del crédito y la
Moneda: a)Redescuento, b) Efectivo minimo c) Operaciones de mercado abierto.
Su funcién juridica: a) Regulacion del crédito b) Agente financiero del estado c) El
Control de cambios. Moneda: Ley 23928. Introduccion. Convertibilidad del Austral:
Nueva Moneda. Circulacion. Monetaria del nuevo peso convertible. Control de
Cambios: Régimen actual. Mercado de Cambios, partes que intervienen. Com. "A"
1583 y "A" 15809.

N° 15
La Reserva Federal: su estructura. Los bancos de la Reserva Federal. El Comité,
De Mercado Abierto. El Bundesbank Aleman. EIl Banco Central de Japén, su
Sistema bancario.

N° 16
Concepto y definicion. Metodologia de la operacion. El régimen de las obligaciones
Negociables. El banco como emisor y colocador de obligaciones negociables.

N° 17
Nocién, Terminologia, Funcion. Origen y Desarrollo. Contrato de colaboracion
Comercial. Como estrategia de "diversificacion" o de "marketing". Clasificacion: a)
De producto y marca registrada, b) de Negocio llave en mano o paquete. Clases:
a) de Servicio, b) de Distribucion. Rasgos caracteristicos. Elementos del Contrato
de Franchising. Obligaciones.

N° 18
Concepto. Descripcion de la operacion. Objeto. Aspectos contables y fiscales. La
Compraventa financiada y el Leasing. Analisis impositivo. Modalidades del
Leasing.
El Leasing financiero y el concurso preventivo del usuario. Quiebra del usuario
Cliente.

N° 19
Concepto y tipos. El Factoring y la actividad de Comercio Exterior. Diferencias
Entre el Factoring y el contrato de descuento. El Contrato de Factoring y la Factura
Conformada. El problema de la transmisién de la deuda.

N° 20 SEGUNDO PARCIAL
* Trabajos Practicos Formales
Dos (2) trabajos practicos

= Evaluaciones parciales
Dos (2) examenes parciales

= Recuperatorio
Un (1) examen recuperatorio de cualesquiera de los dos parciales no aprobados

= Horario de Consulta semanal
Lunes 17,30 horas.




